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MODULOS DO CURSO /’

Este material foi criado para ajudar pregadores,
professores, lideres e comunicadores a aprimorarem sua
capacidade de transmitir mensagens com clareza e
autoridade. Ao longo dos médulos, o leitor aprendera desde
os fundamentos da oratdria até técnicas de interpretacgéao
biblica, elaboracao de sermdes e orientagdes para montar
sua propria escola de oratoria.

MODULO 01 — Fundamentos da Oratéria

« O que éOratoria

Postura e Expressao Corporal

Voz: Técnicas de Respiragao e Projecao

Dicas para Controlar o Medo de Falar em Publico
Erros que Impedem o Crescimento do Orador

Dicas Gerais para quem Deseja Falar com Exceléncia

MODULO 02 — Introducao a Homilética

 Almporténcia da Homilética

Problemas Frequentes na Prédica

Verdades que Todo Pregador Precisa Saber
Por que Existem Pregacdes Desagradaveis
Perguntas-Chave que o Pregador Deve Fazer
« Como Observar e Interpretar o Texto Biblico
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MODULO 03 — Estrutura e Técnicas do Serm3o

« Informagdes Essenciais para Oradores
» Classificagédo dos Tipos de Serméo

o Critérios para Escolher o Texto Biblico
« Como Elaborar a Divisdo do Sermao

MODULO 04 — Tipos de Serm3o e Exemplos

« Sermao Tematico

« Sermao Textual

« Sermao Expositivo

« Exemplos Prontos de Sermodes

MODULO 05 — Desenvolvimento do Orador

« Passos Iniciais

« Orientacoes Metodoldgicas

o Estruturacao de Aulas e Contelidos

- Estratégias de Divulgagao e Crescimento
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POR QUE E TAO IMPORTANTE p
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MEDO DE FALAR EM PUBLICO (GLOSSOFOBIA):

E a dor mais comum e paralisante. As pessoas
sentem ansiedade intensa sé de pensar em se
apresentar, muitas vezes superando até outros
medos, como o de doencas ou problemas
financeiros. Esse medo geralmente estéa ligado ao
receio de serem julgadas, ridicularizadas ou de
falharem nas expectativas alheias.

SINTOMAS FISICOS DE ANSIEDADE:

A manifestacao fisica do medo é uma dor real e
desconfortavel. Isso inclui coracao acelerado, maos
suadas, pernas tremendo, dor de barriga, voz
trémula, (ficar vermelho) e respiragéo ofegante.

FALTA DE AUTOCONFIANCA E AUTOESTIMA:

A inseguranca em relagdo a propria capacidade de
comunicacdo afeta a autoestima. E uma dor de
sentir-se incapaz de expressar ideias, o que pode
levar a perda de oportunidades de crescimento
pessoal e profissional.
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DIFICULDADE EM ORGANIZAR IDEIAS (DAR "BRANCQ"):

A dor de ndo conseguir estruturar o pensamento de
forma ldgica e coerente na hora de falar, resultando
em desorganizagao do discurso, esquecimento de
pontos importantes e a sensacgao de "dar branco".

COMUNICACAO POUCO CLARA OU PERSUASIVA:

Sentir que suas mensagens nao sao compreendidas
OU que nao conseguem convencer as pessoas sobre
suas ideias, projetos ou propostas. Isso gera
frustracdo e pode prejudicar negociagdes e a
capacidade de lideranca.

PROBLEMAS DE DICCAO E PROJECAO VOCAL:

Dificuldades praticas como falar muito baixo (voz
fraca), ter um tom de voz monocérdico (linear, que
gera sono) ou dicgao ruim (dificuldade de prondncia).




POR QUE E TAO IMPORTANTE
O CURSO DE ORATORIA?

PERDA DE OPORTUNIDADES PROFISSIONAIS:

A dor de ver colegas menos qualificados, mas que se
comunicam melhor, progredirem na carreira. lsso
inclui perder promogoes, ndo conseguir se destacar
em entrevistas de emprego ou reunides
Importantes.

EVITACAO DE SITUACOES SOCIAIS E PROFISSIONAIS:

A dor de ter que evitar ativamente situagoes onde a
comunicagdo publica é necesséria (reunioes,
eventos sociais, apresentacoes), limitando a vidae o
desenvolvimento do individuo.
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PARA QUEM E ESTE CURS0?

01° CLASSE DEPESSOAS: oo

Pastores, Obreiros, Obreiras e Lideres, homens e mulheres
quem um chamado de Deus, e querem melhoras a sua
pregacao, saudagao, lideranga, enfim sua comunicacao.

02° CLASSE DE PESSOAS: -

Profissionais em busca de crescimento na carreira;
Pessoas que desejam se destacar no mercado de trabalho,
seja para conseguir um emprego, negociar, apresentar
projetos ou liderar equipes com mais eficacia. A oratodria &
vista como um diferencial competitivo.

03° CLASSE DE PESSOAS: -

Empreendedores, Vendedores e Gestores; Individuos que
precisam persuadir clientes, investidores e parceiros,
fechar negdcios e representar suas empresas de forma
confiante e envolvente. Vocé vai aprender o que é o
(storytelling), que é a arte de contar uma histoéria ou uma
ilustracao.

04° CLASSE DE PESSOAS: -

Estudantes e Académicos, Alunos que necessitam realizar
apresentacoes publicas, defender teses, participar de
debates ou simplesmente melhorar a comunicagédo em
sala de aula e em eventos académicos.

05° CLASSE DE PESSOAS: o

Pessoas com timidez ou medo de falar em publico:
Individuos que buscam superar a ansiedade, a inseguranca
e 0 medo de se expor, desenvolvendo autoconfianga e
autoestima para se expressar melhor em diversas

situacoes sociais e profissionais. -
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1 - Vocé vai fazer parte de um GRUPO VIP e seleto no
Whatsapp de Alunos Oradores (de 15 em 15 dias,
informacoes, Feedback sobre oratoria)

2 - Vai receber a Apostila do curso e 1 aula por
semana durante 5 meses que sera a ponte para vocé

ir para 0 PROXIMO NIVEL do seu chamado

3 - Vai receber o CERTIFICADO e Histdrico do curso
emitido por uma faculdade credenciada junto ao MEC

4 - \ai receber um desconto no meu LIVRO DE
ORATORIA “A Arte de Falar em Publico com Técnica e
Eficiéncia”

5 - Desconto de 50% até o final do Curso

6 - Vai receber 3 Ebooks de Bonus no momento da
sua inscrigao
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CERTIFICACAO DE ORATORIA

 CERTIFICADO EMITIDO PELA FACULDADE
(COM SELO DO MEC, ABED E FACEQ)

. HISTORICO DO CURSO, COM REGISTRO NO LIVRO
DE EXTENSAQ UNIVERSITARIA DA FACULDADE.




SUPER 5
PROMOCAO

DE 260:06 POR MES
POR APENAS

oX DE 99,90

PIX - CARTAO - OU BOLETO

MAIS
INFORMACOES

¥ cLIQUE JMERO ABAIXO ¥
e WhatsApp (98) 98511-7266



https://wa.me/98985117266
https://wa.me/98985117266

